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iComo preparamos nuestro plan de
emprendimiento ?

gg(}ué es un emprendimiento?

;Por qué es importante planificar
nuestro emprendimiento?

;Qué informacion necesitamos para planificar
nuestro emprendimiento?

3.1 Descripcion de la actividad

Plan de emprendimiento

3.2 Descripcion del producto

3.3 Analisis de mercado

3.4 Analisis de la competencia

3.5 Requerimientos operacionales
3.6 Estrategia de mercado

3.7 Proyeccién financiera

3.8 Anexos



Educacion Financiera BDP

Es una nueva actividad productiva o
de servicios cuyo objetivo es satisfacer
necesidades de un grupo de personas
(mercado) que pagaran por dicho

producto/servicio, para ello debemos
contar con conocimientos, habilidades
y los recursos suficientes que garanticen
su funcionamiento.
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nuestro emprendimiento? planificar nuestro emprendimiento?

3.1 Descripcion de la actividad

3.2 Descripcion del producto
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3.3 Andlisis de mercado
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¢Podemos implementarlo y
hacerlo funcionar?
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3.4 Analisis de la competencia
3.5 Requerimientos operacionales

3.6 Estrategia de mercado

Asegurarnos de que nuestro
producto o servicio se pueda

p— ==L keI T TR 3.7 Proyeccién financiera

3.8 Anexos

Porque necesitamos tener éxito, para ello ademas de contar con un objetivo
claro, debemos pensar, analizar y ordenar qué necesitamos para iniciar la
actividad, determinar qué pasos vamos a seguir para implementar y ponerlo
en marcha, asegurarnos que nuestro producto se podra vender al mercado
gue se ha identificado.
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Muestra la idea principal sobre Ia
actividad a la que pretende dedicarse
y/o la innovacion que se implementara,
y contiene la informacion de nombres,
objetivo, lugar de ubicacion, situacién

actual de la actividad y razones para su
nueva implementacién.

Debe contener una descripcién
detallada del producto o servicio,
mostrando los  atributos, sus
propiedades fisicas, envase, marca,
tipo de envoltorio, su calidad frente
a la competencia.
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NECESITO PARA URGENTE 70 KILOS
DE CHARQUE ¢ TIENES?

TEMDRIA QUE IR A i vO TENGO | LE

REVISAR 5I TENGO
ESA CANTIDAD ENTREGO AHORA

Deben identificarse a los competidores, ya sean los competidores
Es el andlisis sobre el entorno donde se encuentra el producto o servicio directos (*) o indirectos(**), y compararlos con la actividad que se
y el consumidor, es fundamental conocer la poblacién a la que va emprendera, con toda la informacién se debe identificar una ventaja

destinarse el producto o servicio para precisar qué necesidades seran competitiva frente a ellos.
cubiertas (*) Venden el mismo producto o casi igual.

(**) Satisfacen la misma necesidad vendiendo productos sustitutos o alternativos.

Educacion Financiera BDP Educacion Financiera BDP




)eracionales

CENTRO
DE ACOPIO

Detalla todos los aspectos que son necesarios para el funcionamiento del
negocio: espacio, maquinaria, equipo, materia prima, insumos, personal,
tramites legales, publicidad, financiamiento y tiempo en el cual lograra la
implementacion.

Expone las acciones que se realizaran para tomar ventajas sobre
los competidores, que lleven a alcanzar el objetivo fundamental de
incrementar la ventas, tomando en cuenta los beneficios del producto o
servicio, los precios a los que se ofertard, lugares de venta y la forma de
promocionar.
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[ REGISTRY
Ny
I HENTAS

LE TRAJE A
M1 TIO QUE
SERA MI

OFICIAL DE
CREDITO

Adicionalmente para realizar una evaluacién econdmica que permita

Es un analisis econémico que nos permite estimar cuales seran las su consideracion para el acceso a créditos es importante conocer si el
eventuales ganancias, para ello es necesario detallar con exactitud emprendedor cuenta con la garantia suficiente (obligatorio) y si posee
los datos referentes a ingresos y costos, de esta manera se lograra otras deudas, en este ultimo caso se solicita adjuntar un resumen de su
determinar la utilidad y elaborar un flujo de caja. patrimonio y de los ingresos y gastos actuales.
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Si realmente conocemos la actividad que deseamos iniciar, debemos
responder una serie de preguntas con el mayor detalle posible, de esta
manera contaremos con toda la informacién que se necesita para la elabo-
racion de nuestro plan de emprendimiento.

1.¢Cudl es el nombre del emprendimiento?

2.;En qué consiste su emprendimiento?

3.;Cual es su conocimiento para desarrollar el emprendimiento?

4.;Qué lograra con el emprendimiento?
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6.;Coémo elabora el producto y/o servicio, qué pasos necesita seguir?

5. {Qué Producto(s) y/o Servicio(s) vendera?, describa sus caracteristicas:

7.;Donde vendera el Producto y/o Servicio? (Mencione la direccién
exacta)

8.iPor qué cree que el Producto y/o Servicio se vendera y le proporcionara
ganancias?

9.;Quiénes seran los clientes que compraran su Producto y/o Servicio, y por qué
lo compraran?
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14.;Qué y cuanta materia prima e insumos necesita y cuanto cuesta? Mencionar siya
lo tiene o debe comprar

ympetidores

10. ;Existen competidores que venden el mismo Producto y/o Servicio, quiénes
son y dénde venden?

15.;Qué tramites necesita para que funcione la actividad y cuanto costara?

16.;Co6mo va a ofertar el Producto y/o Servicio y cuanto costara? (Promocion,
publicidad, otros)

11. ;En qué se diferencia su Producto y/o Servicio de estos competidores?

17.;Cudl serd el costo de cada uno de los Productos y/o Servicios que ofertara?

COSTO MENSUAL DE SERVICIOS Y/O PRODUCTOS CUADRO DE GASTOS
(En bolivianos) MENSUALES

12.  ;Qué infraestructura necesita para el emprendimiento y
cuanto cuesta? Mencionar si ya lo tiene o debe comprar o alquilar

13. ;Qué maquinaria y/o equipo necesita y cuanto cuesta? Mencionar si ya lo
tiene o debe comprar
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18. ;Cudl serd el precio de cada uno de los Productos y/o Servicios, y cuanto 20. ;En cuanto tiempo se pondra en marcha el emprendimiento y qué actividades
producto ofertara? debe realizar para empezar a vender el producto y/o servicio?

Cronograma por Fases del Plan de Emprendimiento

PRECIOS DE PRODUCTOS

21. ;Cuanto crédito necesita para su emprendimiento?

a impleme!

22. ;Qué necesita adquirir con el crédito y cuanto cuesta? Detallar:

PLAN DE INVERSION PARA EL CREDITO

19. ;Cual Producto y/o Servicio generara mayor ingreso y cual sera el Producto y/o
Servicio estrella?




¥ tsemiia |

FOCASE

Foeso Capital Semulla

23.;Cudnto podemos pagar de manera mensual y en cuanto tiempo terminaré de

Es un crédito destinado a financiar emprendimientos de técnicos,
pagar la deuda?

profesionales, emprendedores, micro y pequefias unidades productivas que
necesiten su primer impulso para iniciar o fortalecer su actividad productiva
o de servicios.

Técnicos, profesionales y otros, como ser dentistas, fisioterapeutas,
meédicos, mecanicos y otros, que de manera individual o asociativa
necesiten el primer impulso econémico para emprender un proyecto
X 75% productivo o de servicios.

Micro y pequenas unidades productivas de reciente creacion que
requieran financiamiento para capital de operacion o inversion para
superar su etapa embrionaria.

MONTO QUE SE
REQUIERE COMO
CREDITO

CAPACIDAD DE PAGO

Los técnicos profesionales y las Micro y pequenas unidades productivas

pueden acceder al crédito presentado los siguientes requisitos:

« Plan de Negocios

« Contraparte del 15% del total de los recursos solicitados.

« Licencia o registros correspondientes para la actividad productiva o de
servicios segun corresponda.

25. ;Tiene deudas en otras entidades financieras? ;Cuanto debe? ;Cuéanto es su Las Micro y pequenas unidades productivas que accedan al FOCASE

cuota? pueden emplear los recursos para capital de operacién o inversién y los

profesionales para capital de inversién.

24. ;A qué se dedica actualmente el emprendedor?

26. ;Ademas del nuevo emprendimiento, tiene otros ingresos? ;Cuales son?

Hasta el 85% del monto total del proyecto o emprendimiento.
El monto maximo individual del financiamiento serd el equivalente a
100.000,00 UFV (Unidades de Fomento a lo Vivienda)

27.En caso de acceder al crédito ;Cual serd la garantia que presentara?

11,5% anual.

5 anos plazo cuando el crédito sea destinado a capital de inversion.
1 afno cuando el crédito sea destinado a capital de operacién

Podran ser convencionales y/o no convencionales
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